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ABSTRAK 

 

MUHAMAD JANDAN. NIM 2421801688. Analisis Pembelian Dan Penjualan 

Dalam Mentukan Laba Kotor Di Taichan Bang Gondrong. 

Bagi sebuah perusahaan, pembelian bahan baku dan penjualan produk 

merupakan dua hal yang sangat penting dan menentukan agar pendapatan/laba yang 

dihasilkan dapat optimal. Pembelian bahan baku yang murah lebih cenderung 

mengakibatkan mutu produk yang kurang baik, sedangkan pembelian bahan baku yang 

mahal cenderung akan menaikan harga jual yang mengakibatkan produk tidak laku 

dipasaran, demikian juga dengan penjualan, penjualan rendah mengakibatkan 

menurunnya pendapatan/laba, sedangkan penjualan yang tinggi mengakibatkan naiknya 

pendapatan/laba akan tetapi naik juga biaya komponen lainnya. Idealnya adalah produk 

yang dihasilkan dibeli dengan harga yang murah dengan mutu yang terjaga, maka 

perusahaan akan dapat meningkatkan penjualan. 

Tujuan dari penelitian ini adalah untuk mengetahui dan menganalisis 

Pembelian dan Penjualan Pada Taichan Bang Gondrong dalam menentukan laba kotor. 

Penelitian ini merupakan penelitian deskriptif kualitatif.  Perolehan data yaitu data 

primer yang diperoleh peneliti secara langsung dilapangan. Data yang di diperoleh 

berupa data penjualan selama enam bulan, data pembelian selama enam bulan, dan data 

biaya operasional selama enam bulan.  

Berdasarkan analisis hasil penelitian yang telah dilakukan oleh peneliti pada 

Taichan Bang Gondrong Bogor dapat ditarik kesimpulan bahwa pembelian bahan baku 

makanan maupun minuman masih belum bisa menekan di bawah 38% seperti pada 

bulan Desember, Januari, febuari, dan Maret pada bulan itu pembelian bahan baku 

makanan melebihi dari 38%, tetapi terdapat juga penurunan yang begitu besar pada 

bulan April dan Mei. Berbeda dengan pembelian bahan baku minuman yang mengalami 

kenaikan terus tetapi pada bulan Mei berhasil menurunkan walaupun masih diangka 

24% tetapi sudah mulai bisa menurunkan. Setelah dianalisis kenaikan tersebut 

disebabkan oleh kenaikan harga bahan baku dipasaran sedangkan harga penjualan tidak 

bisa dirubah atau dinaikan harga jualnya. Penjualan pada Taichan Bang Gondrong masih 

mengalami naik turun, hal ini mengakibat naik turunnya laba kotor yang dihasilkan. 

Terdapat pada beberapa bulan walaupun penjualan mengalami peningkatan tetapi laba 

kotor yang dihasilkan justru malah mengalami penurunan. Dalam hal ini perusahaan 

masih belum bisa ngengoptimalkan laba yang dihasilkan, dikarenakan biaya-biaya yang 

di keluarkan terkadang masih melebihi batas, seperti biaya pembelian bahan baku 

makanan dan minuman masih melebihi estimasi masih belum bisa menekan seusai 

kapasitas yang dibutuhkan. Biaya operasional yang dikeluarkan terkadang kurang efektif 

dalam meningkatkan penjualan, dengan begitu terjadilah peningkatan biaya operasional 

tetapi penjualan tidak mengalami peningkatan maka hal buruknya yang terjadi pada 

perusahaan yaitu menjadi menurunnya laba pada perusahaan tersebut, dalam kasus ini 

yaitu Taichan Bang Gondrong itu sendiri. 

Kata Kunci : Pembelian, Penjualan, Laba Kotor 

 



vi 

 

ABSTRACT 

MUHAMMAD JANDAN. NIM 2421801688. Analysis of Purchases and Sales in 

Determining Gross Profit at Taichan Bang Gondrong. 

For a company, the purchase of raw materials and the sale of products are 

two very important things and determine so that the revenue/profit generated can be 

optimal. The purchase of cheap raw materials is more likely to result in poor product 

quality, while the purchase of expensive raw materials tends to increase the selling 

price which results in the product not selling well in the market, as well as sales, low 

sales result in decreased income/profit, while high sales result in increase in 

income/profit but also increase in costs of other components. Ideally, the resulting 

product is purchased at a low price with maintained quality, then the company will 

be able to increase sales. 

The purpose of this study was to determine and analyze the Purchase and 

Sales at Taichan Bang Gondrong in determining gross profit. This research is a 

qualitative descriptive study. Data acquisition is primary data obtained by 

researchers directly in the field. The data obtained in the form of sales data for six 

months, purchase data for six months, and operational cost data for six months. 

Based on the analysis of the results of research conducted by researchers at 

Taichan Bang Gondrong Bogor, it can be concluded that the purchase of raw 

materials for food and beverages still cannot be reduced below 38% as in December, 

January, February, and March in that month the purchase of food raw materials 

more than 38%, but there was also a very large decline in April and May. In contrast 

to the purchase of raw materials for beverages, which continued to increase, the May 

bada managed to reduce it even though it was still at 24%, but it has started to 

decrease. After being analyzed, the increase was caused by an increase in the price 

of raw materials in the market, while the selling price could not be changed or the 

selling price increased. Sales at Taichan Bang Gondrong are still experiencing ups 

and downs, this has resulted in fluctuations in the gross profit generated. There are 

several months, although sales have increased, the gross profit generated has 

decreased. In this case, the company is still not able to optimize the profit generated, 

because the costs incurred still exceed the limit, such as the cost of purchasing raw 

materials for food and beverages which still exceeds the estimate and still cannot 

suppress the required capacity. The operational costs incurred are less effective in 

increasing sales, thus increasing operational costs but sales do not increase, the bad 

thing that happens to the company is the decline in profits at the company, in this 

case Taichan Bang Gondrong itself. 

 

Keyword : Purchases, Sales, Gross Profit 
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